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K - Konzept
Krekels Marketing
Im Wohnpark 31
50127 Bergheim
Telefon: 02271 - 9 16 59
Fax: 02271 - 9 16 59
E-Mail: info@k-konzept.com
Homepage: www.k-konzept.com

K
-K

o
n

ze
p

t

K
re

ke
ls

M
a

rk
e

ti
n

g

Im
W

o
h

n
p

a
rk

3
1

D
-5

0
1

27
B

e
rg

h
e

im

�
Bi

tte
ne

hm
en

Si
e

te
le

fo
ni

sc
h

Ko
nt

ak
tz

u

m
ir/

un
s

au
f,

f�
re

in
un

ve
rb

in
dl

ic
he

s
G

es
pr

�c
h.

Fi
rm

a:
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
_

N
am

e:
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
_

St
ra

�e
:_

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
_

O
rt:

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
_

Te
l.:

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__

Fa
x:

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__

E-
M

ai
l:_

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
_

H
om

ep
ag

e:
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__

Sp
ez

.T
ag

:_
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__
__

__

�
�

vo
r1

3
U

hr
�
�

na
ch

13
U

hr

K - Konzept
�...und Erfolg folgt�

�Vom Metzg
er

zum Tren
dfleischer�

Das Fleischerhandwerk darf nicht unter gehen!

Wir sind und bleiben das Original!

Der Ideenpool f�r den Fleischer der Zukunft!

Gut beraten, statt verraten!

K-Konzept, die h�rteste Nummer der Branche!

Der Club der Trendfleischer!

Wenn der Verkauf zur Waffe wird!

Verkaufen, bedienen oder Ware rausgeben!
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�Unser Erfolg ist der Erfolg unserer Kunden!�

Gerd Krekels ist ein Vision�r, Querdenker und Idealist, der 
mit offenen Augen durch die Welt und Branche geht. K-
Konzept entwickelt st�ndig neue Ideen und Konzepte, die 
permanent in die Realit�t umgesetzt werden.

K-Konzept analysiert Ihre Betriebsprozesse von au�en. Eine 
Beratung die aus objektiver Kundensicht beginnt. Wir erar-
beiten detaillierte Verbesserungsvorschl�ge und unterst�t-
zen Sie im t�glichen Risikomanagement. K-Konzept arbeitet 
mit einer 99 %-igen Trefferquote und es stellen sich binnen 
k�rzester Zeit messbare Erfolge ein. Sinn ist es nicht das 
Rad t�glich neu zu erfinden, sondern auf Ihre Erfolge aufzu-
bauen und hier zu kompensieren.

Der durchschnittliche Fleischer von heute, verschwindet lei-
der zunehmend vom Markt. Das Mittelfeld ist lange besetzt 
und der Weg in die obere Liga meist schwerlich. Genau hier 
steigen wir ein.

�Weg vom reinen Fleisch und Wurstversorger!�

�Hin zum trendigen Fleischer des Vertrauens� 

Frust und Resignation bestimmen einen Teil der Branche, 
was verhindert werden sollte. Lassen Sie sich nicht weiter in 
die Ecke dr�ngen, nur noch Dinge zu tun, die Andere weder 
wollen noch k�nnen.

Zur�ck zu den Urspr�ngen ist der 1. Schritt zum Erfolg. Ein, 
wenn nicht der Schwerpunkt von K-Konzept ist es, dem typi-
schen Metzger wieder zum Fleischgesch�ft zu verhelfen. 
Das Gesch�ft, was unsere Vorfahren str�flich au�er Acht 
lie�en und somit den Teilungsprozess der Kundschaft ein-
l�uteten. Das Fleischgesch�ft wieder mit Freude und an-
sehnlichen Ertr�gen zu verfolgen, welches jeder Fleischer 
am Besten und Individuellsten kann, ist der 1. Schritt zu stei-
genden Ums�tzen und Ihrem Erfolg.

Ursachen sind wichtiger, als die Probleme, die hieraus resul-
tieren. Ein Problem zu erkennen, dass reicht nicht. Wir brin-
gen die L�sung gleich mit.

�Wer aufh�rt besser zu werden, der hat lange 
aufgeh�rt gut zu sein!

Vom Profi f�r Profis!

Theorie und Praxis aus einem Guss:

Den Umfang einer objektiven Beratung bestimmen Sie selber. 
Hier ein kleiner Auszug aus unserem Programm, was Sie oder
Ihr Personal selber in die Wege leiten. K-Konzept kommt von 
vorne, aus der Sicht des Kunden und begleitet Sie nach vor-
ne, in den Blickpunkt Ihrer Kundschaft.

.Professionelle Testeink�ufe

.Verkaufsanalysen aus Kundensicht

.�berf�hrung von Personaldiebstahl

.Personal Verkaufstraining, Schulung & Motivation

.St�rken & Schw�chen Ermittlung aus Kundensicht

.Personalumpolung, vom Bediener zum Verk�ufer

.Verkaufen, bedienen oder Ware raus geben.

.Mehrwert im Verkauf = Mehr Umsatz und Rendite

.Kunden bezogenes Theken Denken

.Beseitigung von Betriebsblindheit

.Findung und Aktivierung betrieblicher Reserven

.Frischer Wind f�r festgefahrene Strukturen

.Werbe Gestaltungen & Konzeptionen

.Umsatz F�rderung Programme

.Ideenpool f�r den fortschrittlichen Fleischer

.Die Schienen f�r Ihren Erfolg

.Sortiment Optimierung & Management

.Waren Beschaffungs- Management

.Rentabilit�ts- Steigerungen

.Aktions- & Aktivit�ten Management

.Individuelle Rezeptur & Spezialit�ten Programme

.Laden und Au�engestaltung Beratung

.Theken Gestaltungen & Optimierung

Im Dienste, des und Ihres Kunden!!

Die Beratung die schlaflose NÄchte bringt, 

doch fortwÄhrender Schlaflosigkeit vorbeugt.


